
     해외건설 3.0 시대

전문건설 해외진출 촉진을 위한 

업계 간담회

❚일시: 2023년 8월 22일(화), 10시

❚장소: 전문건설회관 4층 중회의실



전문건설 해외진출 촉진을 위한

업계 간담회 프로그램

행 사 목 적   
  ▸ ‘해외건설 3.0 시대’를 맞이하기 위해 전문건설업계의 해외진출 사례 및 촉진을 위한 
    전략을 살펴보고, 새로운 대책과 현실적인 방안을 모색해 보고자 함

행 사 개 요   

  ▸일 시 : 2023년 8월 22일(화), 오전 10시
  ▸장 소 : 전문건설회관 4층 중회의실

프 로 그 램    
                                                                 - 사회 : 홍성진 연구위원

          

구 분 시   간 주 요 내 용

개 회 10:00~10:10 10

• 참석자 및 간담회 개요 소개
• 인사말씀
 - 김희수 대한건설정책연구원장
 - 김승기 대한전문건설협회 상임부회장
 - 박성진 전문건설공제조합 전무이사

발 표

및

간담회

10:10~10:50 40

[내부발제 : 전문건설 맞춤형 해외진출 전략의 필요성]
 - 김태준 대한건설정책연구원 해외협력TF팀장 (10분)
[외부발제 : 전문건설 분야별 해외진출 사례]
 - 윤석민 토웅이앤씨㈜ 상무, 철콘/강구조 해외진출 (10분)
 - 최평호 ㈜영신디엔씨 전무, 토공사 해외진출 (10분)
 - 송경섭 ㈜플랜엠 부사장, 모듈러건축 해외진출 (10분)

10:50~11:50 60
[토론 및 의견청취]
 - 패널토론 (전문업계, 국토부, 해건협, 외부전문가 등)
 - 질의응답 및 자유토론

11:50~11:50 10 • 간담회 내용 정리 및 마무리
교류의 장

(오찬) 12:00~13:00 60 • 오찬 및 교류 (전문건설회관 30층 중식당)
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전문건설 맞춤형

해외진출 전략의 필요성

김태준  대한건설정책연구원 해외협력TF팀장



김 태 준

전문건설 맞춤형
해외진출 전략의 필요성

1. 중소/전문건설 해외진출 현황

2. 전문건설 맞춤형 해외진출 전략
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01 연도별해외건설계약현황

자료: 해외건설통합정보서비스(ocis.go.kr)
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02 중소기업해외건설계약현황

자료: 해외건설통합정보서비스(ocis.go.kr)
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03 국가별해외건설계약현황

자료: 해외건설통합정보서비스(ocis.go.kr)
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03 국가별해외건설계약현황(계속)

자료: 해외건설통합정보서비스(ocis.go.kr)
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04 업종별해외건설진출현황

자료: 해외건설통합정보서비스(ocis.go.kr)
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05 계약형태별해외건설진출현황

자료: 해외건설통합정보서비스(ocis.go.kr)
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01 전문건설해외진출의문제점
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02 해외건설시장의기회요인-고유가

자료: 원유(USD/barrel): WTI ㅣ USD/barrel

천연가스(USD/10,000MMBTU): CME(Chicago Mercantile Exchange. 시카고 상품거래소) Future(선물)
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02 해외건설시장의기회요인-고유가

자료: 2022하반기 국제원유 시황과 유가전망, 에너지경제연구원, IHS Markit
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03 해외건설시장의기회요인-신규프로젝트
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03 해외건설시장의기회요인 –신규프로젝트

자료: 헨리 안드레아스 박사, 반둥기술대학교
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03 해외건설시장의기회요인 –신규프로젝트

자료: 미국 전쟁연구소
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04 해외직접투자로진출국가다변화

자료: 통계청 국가통계포털, UNCTAD, 「세계투자보고서」, 2023
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04 공적원조사업으로해외사업경험확대

자료: ODA통계포털
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             기술사업화 전략을 통한

중소건설기업 해외시장 진출 사례

윤석민  토웅이앤씨(주) 상무이사



기술사업화 전략을 통한
중소건설기업 해외시장 진출 사례

전문건설 해외진출 촉진을 위한 업계 간담회

2023.08.22.
토웅이앤씨 윤석민 상무

추진배경 추진과정 주요성과 사업화요인 향후계획

전문건설 해외진출 촉진을 위한 업계 간담회



COMPANY

회사개요

1단계 : 창업단계

2단계 : 도약단계

3단계 : 확산단계

• 설립일 : 1992.06.15

• 사업종목 : 전문건설업(철근콘크리트, 토공 등)

• 사업실적 : 도로, 철도, 플랜트, 항만 등

• 기간 : 2011년 ~ 2017년 (7년)

• 교량분야 기술사업화 추진

• 동남아시아 위주 해외사업화 추진

• 지속적인 연구개발 추진

• 국내 및 해외 지식재산권 확보 추진

• 기간 : 2018년 ~

• 말레이시아 교량 실적 다수 확보

• 국내 교량 시장 점유율 확대 추진 중

• 동남아시아 권역 기술 확산 추진 중

• 교량신기술 연구개발

: 교량하부시공 관련 기술 개발 추진 중

• 지속적인 기술 업그레이드 실시

한국도로공사
도공기술마켓 등록

(2021)

우수해외건설업체
국토교통부 장관상

(2014)

국토교통부
건설혁신선도기업 인증

(2021)

말레이시아
National Record 등재

(2021)

해외건설우수사례
경진대회 최우수상

(2019)

공공기관협의체
SOC기술마켓 등록

(2022)

대통령 표창
수상

(2022)



TECHNOLOGY

BH GIRDER

PSC (PSC Girder)(Surface)

(BH Girder)

(Slab)

or (Crosshead)

(Pier)

• BH거더 (Bulb-T & Half Slab Girder)

• 경제성, 시공성, 안전성 측면 세계 최고 성능 보유

• 60m이상 경간 최적화 (최장 65m 가능)

• 경쟁기술 대비 최장 경간 시공 가능

• 하프슬래브 기술을 통한 시공성 및 안전성 대폭 향상

40m PSC Girder 적용 시 교각 5기 필요

60m BH Girder 적용 시 교각 3기 필요 (교각 2기 감소 가능)

BH

형하공간 확보

BH

BACKGROUND

목표 및 주요기술

“글로벌 교량 신기술 사업화 전문 기업”

• 경제성 위주 기술 개발

• 프로젝트별 특화 설계

• 수익성 극대화 실현

• 특화기술 브랜드화

고부가가치 창출

• 사업성 위주 기술개발

• 보유기술 브랜드화

• 시그니처 브랜드 런칭

• 브랜드 가치 제고

• 지식재산권 확보

기술 브랜드화

• 해외시장 창출 및 선점

• 현지 파트너 연계

• 사업 리스크 최소화

• 지속적인 시장 확대

• 사업 연속성 확보

해외시장 개척

• 국내외 상호보완관계 형성

• 기술 영업력 확보

• 각종 기술인증 제도 활용

• 국내 시장 점유율 확대

• 사업 다각화 고려

국내시장 확대

주요 보유기술 핵심역량
• 60m이상 경간 최적화 PSC거더(BH거더) / 프리캐스트 교각(PPCM) / 45m 하로형 PSC거더(오메가브릿지) 등

• 국내외 경쟁기술 대비 기술 경쟁력 확보

• 경제성, 시공성, 안전성 등에서 최고 수준 경쟁력 확보

• 일체형, 분절형, 프리캐스트 방식의 적용을 통한 적용성 확대 가능

• 동일한 부재를 반복적으로 생산하는 공정체계화를 통한 품질 및 경제성 확보 가능



BUSINESS MODEL

기술사업화 전략

해외 시장
진출 전략

신기술 시장
창출 및 선점

해외 기업
해외 시장 진출 방식

• 국가별 전용실시권 임대 형태

• 해당 국가 이외 실시권 사용 불가

• 권역별 본부 설치 및 관리

• 각 국 법인에서 기술 로열티 징수

• 일부 국가 공동법인 설립

국내 기업
국내 시장 선점 방식

• 국내 교량상부 기술사업화 시장 창출

• 개발 이후 지속적인 시장 선점 효과

• 상대적으로 높은 수익률 확보

• 경쟁 심화 상태에서도 높은 점유율 보유

• 시장 창출 및 선점의 중요성

토웅이앤씨
기술사업화 전략

• 해외시장진출방식 + 시장선점방식

• 해외 시장 창출 및 선점

• 국내 시장 점유율 확대

• 지속적인 R&D로 추가 시장 창출

• 신사업 개발을 통해 사업다각화

마케팅
시장
창출

토웅이앤씨
기술사업화

전략



TARGET

주요 시장 설정

북미 중남미 아시아 중동 유럽 아프리카 국내

5
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30

35

40

45

50

28

33

43

31

26

33
35

자체 해외진출 우선순위 분석 평가지표

1단계 진출 목표 : 국내 및 아시아 권역 시장

2단계 진출 목표 : 아프리카 및 중남미 권역 시장

현재 및 미래 시장 규모

연평균 성장률

예상 수익률

기존 경쟁자의 수/경쟁 강도

대체품 존재 여부 및 가능성

발주처 매력도

사회/정치/문화/법률 현황

시장 진입 장벽

시장 성격과 회사 목표 합치 여부

목표 달성을 위한 경영자원 조달 가능 여부

• 해당 지역 기존 기술 대비 비교우위 기술 적용을 통한 기술적/경제적 효과가 높은 시장

• 많은 인프라 수요와 더불어 교량 수요가 높으며 대형 인프라 프로젝트 발주가 많은 시장

• 많은 지역에서 지반이 연약해 PSC거더의 장경간화에 따른 효과가 높은 시장

동남아시아 시장
선정 주요 사유

현지 특화 전략 적용

말레이시아 제작장

분절형 공법 적용

분절형 BH거더 적용을 통한 제조업 생산 방식 도입

• 기존 20m이상 PSC거더 공법의 경우 공도에서 운반 불가능

• 공장제작을 위해서는 분절화 기술의 적용 필요

• 2017년 한국건설기술연구원과 공동으로 분절화 실험 실시

• 2018년 말레이시아 현지에서 한국건설기술연구원과 공동으로

60m 분절형 BH거더 현지실물 공개실험 실시

• 현재 말레이시아 현지에서 60m 3분절 BH거더 제작 중

• 2019년 10월 해외에서 첫 번째 BH거더 거치 완료

주문 생산 방식 도입을 통한 효율적인 재고관리 실시

• 교량 시공의 특성상 주문 후 제작 방식 적용

• 수주물량에 따라 공장에서 분절형 BH거더 제작 가능

• 재고관리가 수월한 주문 후 생산 가능

• 교량 가설 등 일부 공정 제외 제조업 형식 운영 가능

• 공장 생산 방식을 통해 공정 효율화 가능

• 원가 절감 및 무재고 사업 진행 가능

• 품질 관리 및 유지 효율성 개선 가능

BUSINESS MODEL



• 공사명 : Setiawangsa-Pantai Expressway(SPE) Project (가칭 DUKE 3 프로젝트)

• 발주처 : Ekovest Berhad

• 총연장 : 29.8 Km, 4차선

• 예정공기 : 3년 6개월 (Covid19으로 인한 지연발생)

• 예산 : 약 37억 링깃(한화 약 1조 177억원)

• 특징 : 전체 구간 고가차도 설치 계획

• 설치예정 IC : 총 7개

Univ. Tunku Abdul Rahman

Wangsa Maju

Setiawangsa

Ampang

Tun Razak Exchange

Bandar Malaysia Development

Kerinch

DUKE Master Plan

2017년도 해외건설시장개척 지원사업

PROJECT OVERVIEW

DUKE 3프로젝트



DUKE 3 Project Section 1 계획도

• BH거더 적용구간 : Section 1 약 1.2Km, Section 3 약 1Km 구간 교량 상부공

• BH거더 적용본수 : Section 1 195본, Section 3 234본 (최장 경간 63.11m)

• 계약금액 : 미화 약 2000만불

• 공사기간 : 2018~2022 (BH거더 시공은 완료되었으나 발주처 사정으로 인해 2023.09경 개통 예정)

PROJECT OVERVIEW

DUKE 3프로젝트

1 of 3 Segments (20m)

분절형 60m 경간 BH거더

• 적용지간 : 57m~63m (Variable)

• 적용본수 : 429본 (Section 1 & 3 기준)

• 생산능력 : 60m BH거더 기준 2~3본/일 생산

• 공법특징 : 분절형 BH거더 (Segmental BH Girder) 적용

BS CODE 적용 설계 완료

실물 실험 데이터 반영 프로젝트 최적 단면 도출

구간별 현황 고려 가설방식 적용 (런칭거더 공법, 크레인 가설 등)

장거리 운송 고려 운반 안정성 최적화

APPLICATION

분절형 BH거더 적용



① 발주처 대상 공법 선정 프레젠테이션 진행

발주처 대상 프레젠테이션

승인처 대상 프레젠테이션

② 승인처 대상 공법 선정 프레젠테이션 진행

ACTIVITY

수주 교섭 추진 과정

• 발주처 사장단 및 공구별 원안 설계사 참석

• 원안대비 공사비 절감 방안 위주 설명

• 60m경간 시공 관련 기술적 우수성 설명

• 원 설계공법 변경 및 BS코드 적용 관련 질의응답

• 발주처 측에서 대안설계 지시

• Malaysia Highway Authority(LLM) 대상 프레젠테이션 실시

• 본부장 및 기술담당 임직원 참석

• 60m경간 시공 관련 기술적 우수성 설명

• 분절형 60m PSC거더 관련 질의 응답 실시

• 가설 등 위험 공정 진행 시 안전사고 최소화 요청

③ 발주처 대표이사 국내 현장 답사 실시

④ 현장 및 현지 시공여건 조사 실시

ACTIVITY

수주 교섭 추진 과정

• 발주처 대표이사 외 2명 국내 BH거더 현장 답사

• 현재 60m경간 BH거더 제작 현장 방문

• 60m경간 BH거더 시공 완료 현장 방문

• 대 발주처 기술적 우수성 및 신뢰성 제고

• DUKE 3 및 후속 프로젝트 반영 가능성 향상

• 수 차례에 걸쳐 시공대상지 현장 여건 조사 실시

• BH거더 제작장 부지 조사 실시

• 자재, 장비, 외주 등 현지 시공여건 조사 실시

• 파트너사와 시공 실행예산 확정 회의 실시

• 공기단축 및 실행예산 절감 관련 회의 실시

발주처 대표이사 국내 현장 답사

현장 조사 실시



60m경간 분절형 BH거더 실물실험체

현지 관계자 초청 공개실험 실시

ACTIVITY

⑤ 현지 실물 공개실험 실시

수주 교섭 추진 과정

• 수주교섭 당시 승인처와 원설계자 측에서 기술 신뢰성 관련 이의제기

• 공신력 있는 국내 연구기관(KICT)의 지원을 통해 실물실험 실시

• 제 원 : L=60m, H=2.7m, B=1.7m

• 실험시기 : 2018.11.21.

• 실험장소 : 말레이시아 BH거더 제작장

• 주 최 : NTB (Nehemiah Towoong Bridgetech),

토웅이앤씨㈜, Nehemiah Reinforced Soil,

한국건설기술연구원

• 참 석 자 : 발주처, 관계기관(LLM, JKR 등) 등 120여명

• 실험개요 : 총 250톤 정적하중재하 실시

Service Load - 70 Ton

Ultimate State Load - 100 Ton

• 실험결과 : 200톤 하중 재하 시 균열 발생

USL(100톤)에서 처짐 51mm 발생

실제 교량 적용 시 신뢰성 확인

향후 수주교섭 시 기술신뢰도 향상

CONSTRUCTION

주요 실적

DUKE 3 Section 1 (2023.09 개통 예정) DUKE 3 Section 3 (2023.09 개통 예정)

Rantau Panjang (공용 중) LRT 3 (시공 중)



SUPERIORITY

기술적 우위 기반 경제성 확보

• BH거더는 최장 65m 시공이 가능한 기술

• 현재 국내 기준 60m 시공이 가능한 기술은 총 4~5개 정도

• 이 중 상용화 기술 2개 대상 경제성 비교 시 약 22~24% 절감 가능

• 동남아시아 시장의 경우 PSC형식으로 60m 시공 어려움

• 말레이시아 45m T빔 대비 공사비 약 13%이상 절감 가능

• 베트남 40m Super T거더 대비 공사비 약 10%이상 절감 가능

• 프로젝트의 규모 및 형태에 따라 절감폭 향상 가능

• 기술적 우수성 및 경제성 확보

국가별 시장 전망



DEFFERENTIATION

60m이상 시공가능

• 장경간화 기술

• 교량하부공사비 절감

• 경제성, 적용성 향상

분절화 가능

• 제조업화 가능

• 운반성 극대화

• 공장형식 적용 가능

• 시공성, 적용성 향상

특수재료 사용 배제

• 재료 수급성 향상

• 원가 안정화

• 경제성, 시공성 향상

기술현지화 가능

• 동남아시아 실적 확보

• 현지 실물실험 실시

• 해외 설계코드 반영

60m+ General
Material

Only

Technology
Globalization3 Segments

진출방식

수익창출

리스크 관리

사업연속성

기존 하도급 형태 해외시장 진출방식 토웅이앤씨 해외시장 진출방식

국내 대기업 현장 하도급 참여
(국내 수주방식과 동일)

낮은 수익률
(가격결정권 없음)

장비, 자재 회수 시 비용 발생
현지 인력 관리 문제 발생

사업 연속성 확보 어려움
(현지 영업망의 부재)

단독 진출
(현지 파트너 선정 및 영업망 구축)

높은 수익률
(가격결정권 보유)

연계 프로젝트 수행 가능
(현지 영업망 구축 및 인근 국가 진출 용이)

장비, 자재 회수 필요 없음
파트너를 통한 현지화 가능

차별화 요인

SUPPORT

지원제도 활용

중소기업
해외시장진출

지원제도
활용

국토교통부 우수해외건설업자 지정

• 2014년도 우수해외건설업자 지정

• 국토교통부 장관상 수상으로 대외 인지도 및 신뢰도 상승

• 해외 공관 등에 대한 기술소개를 통해 기업 신뢰도 상승

• K-Build 인증마크 적용을 통해 중소기업 신뢰도 상승 가능

해외건설협회 시장개척지원사업

• 자금력이 부족한 중소기업의 해외진출 시 부담감 완화

• 해외시장 진출 시 체계적인 출장비용 관리 시스템 확립 가능

• 수주 성공 시 차년도 지원비율 상승에 따른 의욕 고취

• 정량적인 성과지표 사전 설정을 통해 효율적인 해외진출 가능

한국건설기술연구원 중소기업 지원사업

• 중소기업 수요기반 R&D 지원사업을 통한 실효성 있는 기술개발

• 해외 진출 시 정부출연연구원과의 연계를 통해 기술 신뢰도 상승

• 국내 개발 기술의 현지화 지원을 통한 기술 완성도 제고

• R&D능력이 부족한 중소기업에 대한 지원을 통해 기술력 향상 가능



REDIRECTION

초기 실패 극복 과정

A. 수주교섭대상 방향 전환

• 사업 초기 현지 공공 발주기관 위주 수주교섭 실시

• 발주처 특성 상 현지 실적이 없다는 사유로 실패 경험

• 이후 현지 설계사 대상 수주교섭 추진

• 한국에 비해 상대적으로 설계변경이 자유로운 특성 활용

• 경제성 위주의 평가를 통해 수주 성공 가능

B. 시공 리스크 최소화 방안 적용

• 현지에 대한 정보가 부족한 중소기업의 현실 직시

• 신뢰할 수 있는 현지 파트너사와의 협업을 통한 리스크 최소화 필요

• 많은 실패 경험을 통해 파트너사 선정기준 확립

• 사업에 대한 현지 파트너사의 적극성 필요

• 파트너쉽 체결 해당 기업에 대한 많은 조사 필요

C. 현지 기술 신뢰도 확보

• 기술사업의 경우 초기 실적 확보를 위해 기술 신뢰도 확보 필요

• 공신력 있는 국내 연구기관과의 협업 추진

• 당사의 경우 한국건설기술연구원의 지원을 통해 현지 실물 실험 실시

• 공개 실험 당시 현지 유관기관 관계자 120여명 초청

• 이를 기반으로 현재 후속 프로젝트 추진 중



THANK YOU
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Ⅰ. 회사 소개

2,100억원 45억원 2.1%

매 출 액 R&D 투자액
매출액 대비

연구개발 비율

“22년

3

Ⅰ. 회사 소개(미래전략본부 연혁)

2005 2006 ~ 2011

기업 부설 연구소 설립 추진

Topcon과 기술제휴(국내 최초 MC 도입), 국내 최초 대형 건설사에 MC 판매

국토교통부 IES(무인굴삭 시스템) 연구개발(연구개발 5년, 연구비 100억원)

중장비 접근제어 시스스템 개발 착수

MC 국산화 개발 착수

2006’기업부설 연구소 설립 : 지식개발(아이디어,특허) → 산학연 공동 연구개발 착수

2017년 중장비접근제어시스템런칭, 방재신기술, 행안부안전기술대상수상

2018년 MC 기술확산MOU 체결및시범사업(한국토지주택공사, 한국도로공사)

2018년 국산화MC 현대건설기계납품,대한민국ICT INNOVATION 대상수상

Smart Safety Device 해외 수출

2020~2022 스마트건설챌린지수상, 최우수혁신상수상

2012 ~ 2015 2016 ~ 2020 2021 ~ 현재

안전시스템 개발 착수(대우건설 연구원)

Iraq Al Faw 3D MG 기술지원

현대건설 메이저 건설사 KIGIS & IVIEW+  전사적용

2020년 KIGIS 삼성전자전사적용

4



Ⅱ. 해외 진출 첫걸음

5

◎ 미얀마 진출 시도

- 2013년 : 시장조사 및 수위계약조건 입찰(시공사 : D건설)

- 2014년 : 4차례 유찰후 중국업체로 선정

Ⅱ. 해외 진출 첫걸음

6

◎ 방글라데시 진출

- 2014년 : 법인설립 검토 및 추진

- 2015년 : 법인설립

천공장비, 머드펌프 투입

- 2016년 : 사업 추진

- 2017년 : 방글라데시 법인 청산



Ⅲ. 해외 시장 진출 실패에 대한 고찰

7

◎ 실패의 원인

1. 현지 정보 부족

2. 투자 기간과 예산에 대한 부실한 계획

3. 현지 건설문화에 대한 부실한 분석

4. 경영진의 오판

◎ Solution

1. 충분한 투자(시간,비용,인력,네트워크)

2. 기업 내부 역량의 면밀한 분석과 전문가 자문

3. 로컬업체와의 네트워크 사전 확보

4. 객관적인 정보 공유 및 합리적 보고 체계 확보

※ 시장성을 고려한 우리 회사만의 차별화된 기술과 신속한 지원과 관리가 가능한 국가 선정.

인프라 보유 국내 사를 통한 우회수출 및 현지 사와 협업.

◎ 3D Machine Guidance System
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Ⅳ. 해외 시장 진출
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Ⅳ. 해외 시장 진출

현대건설기계 OEM 수출 : 북미, 대양주

해외현장 : 이라크, 이디오피아, 베트남, 라오스, 싱가폴

Ⅳ. 해외 시장 진출
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◎ ETHIOPIA
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Ⅳ. 해외 시장 진출

위험구역

주의구역

◎ IPAS (UWB기술 적용 중장비 협착사고 예방 시스템)

12

Ⅳ. 해외 시장 진출

수출국 : 말레이이사,태국,멕시코,헝가리,슬로바키아,방글라데시,

베트남,싱가포르,인도,인도네시아,카타르,



◎ IPAS (UWB기술 적용 중장비 협착사고 예방 시스템)
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Ⅳ. 해외 시장 진출

· Deep Learning 기반의 영상인식 기술 적용

· 건설현장에서 보행자와 작업차량 간의 충돌 및 협착 사고를 예방하는 안전 보조 시스템.

· 인공지능 기술을 기반으로 실시간 사람을 감지하고 운전자와 보행자에게 위험 상황 알림.

◎ I View+ (AI비전 센싱 기술 적용 중장비 협착사고 예방 시스템)

14

Ⅳ. 해외 시장 진출



◎ I View+ (AI비전 센싱 기술 적용 중장비 협착사고 예방 시스템) 영상
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Ⅳ. 해외 시장 진출

◎ PAMS (Vision Processing기술 적용 ‘관입량,리바운드량 자동측정 시스템‘)

테블릿

관제 웹스마트폰&카메라

마커

· 파일 변위 인식용 마커

· 영상 인식 기술 활용

· 기본 정보 입력

마커 트래킹

영상 정보 처리

데이터결과전송
10m

· 파일 항타작업시 10M 밖에서 안전하게 정확한 관입량,리바운드량 측정
· Pile Automatic Measuring System(Vision Tracking)

16

Ⅳ. 해외 시장 진출



◎ PAMS (Vision Processing기술 적용 [관입량,리바운드량 자동측정 시스템]) 영상
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Ⅳ. 해외 시장 진출

◎ 일본시장 진출

18
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Ⅳ. 해외 시장 진출



◎ 동남아시아 공략

19

Ⅳ. 해외 시장 진출

Smart Construction 
with us

감 사 합 니 다
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         친환경 이동형 모듈러                 

해외시장 진출 전략

송경섭  (주)플랜엠 부사장



친환경이동형모듈러해외시장진출전략

주식회사플랜엠

1. 회사소개

2. 플랜엠모듈러시스템소개

3. 수출실적

4. 해외진출목표및계획



1. 회사소개

2월 해외 건설업면허 취득



03

R&D (기술개발)



2. 플랜엠 모듈러 시스템 소개

0604



05

06



0607

08



04

R&D (기술개발)
학교, 의료, 주거 등 국내 주요 건설사와 기술 개발 진행
해외 건축, 시공사와 협업으로 선진 기술 습득 및 개발

0909

3. 수출 실적



- 글로벌회사 SEEGENE 과협업하여이동형의료모듈러자체개발후목업

이동형 의료 모듈러(PCR) 수출

040910

- 내부가구및집기류고정시스템개발후포스코 R&D센터와해상운송및현지트러킹을위한진동테스트및주행테스트수행

X-dir
Y-dir

이동형 의료 모듈러(PCR) 수출
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캐나다

미국

멕시코

베트남

중동

독일 우크라이나

대한민국

- 멕시코, 베트남, 캐나다, 중동, 미국, 독일, 우크라이나등 전세계 각국에 수출

이동형 의료 모듈러(PCR) 수출

12

4. 해외진출 목표 및 계획



국/내외 모듈러 시장 분석

• 한국
- 학교모듈러중심으로볼륨매트릭기반시장형성되고있으며주거의경우 LH, SH 등공공기관중심시범사업추진단계

• 해외
- 스마트건설 (MMC – Modern Methods of Construction MMC – Modern Methods of Construction 또는스마트건설로
언급되는신기술은기존의노동집약형건설방식에서공장사전제작을통해현장시공의강도를줄이며, 공기단축및
탄소배출저감을달성할수있는방식) 에대한수요증가로모듈러공법이이미보편화되어있음.

13

1. 틈새시장 공략

- Skanska(스웨덴), ATCO(캐나다), ACS Group(스페인) 등해외주요모듈러제조사는영구형모듈러위주로시공하고있음

해외시장조사결과국내학교모듈러사례와같이완공후이전설치가가능한이동형모듈러시스템에대한수요존재

☞ 노후화된건물의재건축에따른임시건물에대한수요(Temporary Buildings)
☞ 전후복구사업에필요한긴급구호주택, 병원, 공공건물등
☞ 올림픽이나대규모행사에필요한건물사용후이전설치가능한건물

2. 수출 방식

- 완제품국내생산후해외수출

- 부품화된모듈생산후현지조립

3. 해외 진출 전략

- 해외 규격 및 인증 취득

> 해외설계규격(EN, AISC 등) 만족하는모듈개발 (Bryden wood 사협업)

> 현지건축법준수및인허가/라이선스취득을위해현지로펌과협업
(미국주정부 “공업화주택및건축물관리처”-IHB, Industrialized Housing and Building-제조사및설치업체인증) 

- 글로벌 박람회 참가 등 홍보

해외 수출 전략
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PLAN 1.  완제품 국내 생산 후 해외 수출

- 모듈자체를제품으로국제인증을받아수출하는방안(자재, 구조, 내화등)
- 국내볼륨메트릭모듈제작  해상운송  현지운송  설치 : 6개월소요

1) Made in Korea 제품으로 K-모듈러직접
수출

2) 해상운송시용선계약또는벌크선에
2~3단적층하여운송물류비절감

3) 현장시공최소화로인건비절감

해외 수출 계획

15

PLAN 2. 부품화된 모듈 생산 후 현지 조립

- 모듈자체를제품으로국제인증을받아수출하는방안(자재, 구조, 내화등) 
- 건물의개별공정및원자재를조립하기쉽게부품화(KIT OF PARTS) 하여운송후현장에서각부품을조립하는형식
- 국내부품화된모듈제작  해상운송  현지운송  조립 : 6개월소요

1) 컨테이너등국제표준운송규격으로포장하여물류비절감가능
2) 볼륨매트릭모듈러방식대비공간활용도증가
3) 다양한입면구성가능

모듈부품화 패킹및운송 현지조립

해외 수출 계획
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영국 학교모듈러 시장

- 최근영국에서조사된 196개의 학교 중에 경량콘크리트 (RAAC)의 사용이 65개 학교에서 발견되었으며, 그 중 24개 학교에 대해서 긴급
조치가 필요하다고 판단

- 플랜엠에서 기존 공급하던 모듈러를 활용하여 학교 공급 사업 구상
- 모듈러를 하나의 제품으로 영국 규격 인증 가능 여부 확인
- 영국건축사사무소와협업으로교육청컨택 중

17

미국 주거시장

- 삼성전자, 테슬라등의텍사스주신공장설립으로텍사스주의 주택가격상승및주거부족현상심화  RC 건축물대비공기가짧고
저렴한주택공급을위해텍사스시장 공략

- LA, 뉴욕등으로 사업확장하여재건축이필요한대도시의노후화된주택대체

18



ODA 연계 동남아 개발도상국 대상 병원모듈러 시장

- Rajashi, North Dhaka시에한국의선진화된의료및 IOT 기술을도입한보건소모듈제안(진료실, 검사실, 약국, 대기장소등으로구성)
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폴란드 군막사 시장

- 폴란드목조모듈러제조업체와군막사모듈러 사업협의중(국가조달입찰준비)

20



전후복구 사업

- 재건사업의일환으로학교및주거등 도시계획프로젝트
- 주거/학교용모듈러와함께 Smart Community의일환으로보건소모듈제안
- 시설복구사업관련 K시와 논의중

21

우크라이나

멕시코

미국

캐나다 폴란드
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해외 홍보 활동
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